Giulia Pedersini
New entrepreneur

Paese d’origine:
Italia

Paese di accoglienza:
Danimarca

Durata dello scambio:
5 mesi e mezzo

Settore:

Music, theater, events
and related cultural and
entertainment services

UNIONCAMERE
VENETO

ge @Urosportello
= _del veneto

Unioncamere del Veneto -
Eurosportello

Punto di contatto locale del Veneto
Via delle Industrie, 19/D

| 30175 Marghera-Venezia

+39 041 0999 411
europa®@eurosportelloveneto.it
www.eicveneto.it/gymnasium.asp

Vuoi partecipare
anche tu?
Mandaci una mail!

europa®@eurosportelloveneto.it

Success Story
gli imprenditori si raccontano

Erasmus per giovani

Cofinanziato
dall'Unione Europea

Un’applicazione innovativa per le mostre d’arte:
la tecnologia incontra gallerie e musei.

& una giovane studentessa In Economia e Gestione
dei Beni e delle Attivita Culturali all’Universita

di Venezia.

Dopo alcune esperienze di studio all’estero, ha
deciso di partecipare al programma Erasmus per
Giovani Imprenditori con la finalita di concretizzare
la sua idea imprenditoriale cioe la creazione: di
un’applicazione di realta aumentata per mostre

d’arte.

Christopher Sand-lversen, direttore del SixtyEight Art Institute di Copenhagen e della

casa editrice Really Simple Syndication Press.

Giulia ha collaborato come social media manager alle attivita dellistituto d’arte. Si
& occupata anche di allestimento e disallestimento delle mostre organizzate al suo

interno e dei rapporti con clienti ed artisti.

Giulia ha partecipato all'ideazione di eventi coinvolgendo partner locali dell’istituto e,
per quanto riguarda 'ambito editoriale, si e concentrata sulla produzione di comunicati
stampa, revisione testi e attivita correlate al lancio sul mercato di nuove pubblicazioni.

7

rting your
1 company ?

Want to expand ¥
your business 2 |

Giulia ha depositato il marchio della
sua applicazione: uno strumento che
consenta di dare maggiore visibilita
agli artisti e crei un network
tra gallerie d’arte. Nellattesa di
implementarne la parte tecnica con un
professionista del settore, si dedica alla
parte teorica. Grazie allo scambio, ha
potuto comprendere meglio il target e il
tipo dimercato a cuirivolgersi e le diverse
modalita di vendita del suo prodotto,
destinato sia ad un pubblico generico
che a collezionisti ed appassionati d'arte.



